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Hakkind A
Kl =
Deneyimli ve seckin egitmen kadromuzla, Turkiye ve
dinyadaki guncel gelismelere gore surekli yenilenen; o o)
sirketlerin is problemlerine ¢6zim getiren, calisanlarin '.

yetkinliklerini artiran ve kurumsal gelisime dogrudan katki
saglayan kapsamli egitim programlari duzenlemekteyiz.
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Hosgeldiniz

Buglne kadar 40.000 tzerinde katilimciya basta
Dis Ticaret olmak uzere Kurumsallasma, Butce, Pazarlama,
Satis, Insan Kaynaklari, Kisisel Gelisim, E-ticaret,

Dijital Pazarlama, Sosyal Medya, Muhasebe ve lletisim
Teknikleri konularinda egitimler verdik. Bunun yaninda
yuzlerce sirket ve STK'ya egitimler vererek Uretim
potansiyellerinin satis ve ihracata yonelmesini sagladik,
ihracat artislarina vesile olduk.

Tecriibe en pahali 6grenme yontemidir...
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Egitim Secenekleri

Eqitimlerimiz temelde sirkete 0zel, genel katilim ve kurum egitimleri seklinde 3 kategoriye ayrilmaktadir.

Sirkete Ozel Genel Katilim Kurumsal

Sirket calisanlarina 6zel olarak, yuz Belirli bir kuruma veya sirkete bagli lhracat¢i  Birligi, Ticaret Odasi,

yuze ya da online sunulan kuruma olmaksizin, yuz yize ya da online Sanayi Odasi, Borsa ve Dernek gibi

dzel kapal egitim modelidir. gerceklesen egitim modelidir. kurumlarin tyelerine yonelik olarak
diuzenlenen egitim modelidir.
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Egitim Yontemleri

Egitimlerimiz fiziksel, online ve hibrit olarak 3 sekilde gerceklestiriimektedir.

Fiziksel Online Hibrit

Sirketlerin  kendi merkezlerinde Zoom platformu lzerinden ¢evrim Egitimler fiziksel ortamda

veya egitim salonlarinda yuz yuze ici ve gercek zamanh olarak gerceklestirilebildigi gibi, Zoom

gerceklestirilen egitimlerdir. gerceklestirilen egitimlerdir. veya YouTube Uzerinden canl
olarak da yayinlanabilmektedir.
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Dis Ticaret

Uygulamali Akreditif Dis Ticaret Uzmanhgi

Egitimde, katilimcilara uygulamada karsilasilan Isletmelerin ithalat ve ihracat departmanlarinda
sorunlar tum yonleriyle aktarilmakta ve bunlara calismayi hedefleyen profesyoneller, dis ticaret
yonelik ¢cozim onerileri sunulmaktadir. Ayrica, ve gumruk musavirlik firmalarindaki pozisyonlara
ithalat ve ihracata iliskin sorumluluklarin analiz basvurmayl planlayanlar ile kendi islerini
edilmesi saglanmaktadir. uluslararasi alana tasimak isteyen girisimcilere
Egitmen: Inci BIZIM uygun gtincel bir egitim programdir.

Egitmen: Inci BIZIM
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Dis Ticaret

Dis Ticarette Kullanilan Belgeler

Egitimde, katihmcilarin  uluslararasi ticaret
operasyonlarinda maliyetleri etkin bicimde
yonetme becerisi kazanmalari amaclanmaktadir.
Gumruk, tasima, depolama ve diger operasyonel
sureclerde maliyetleri kontrol etmeye yonelik
yontemler aktarilirken, sirketlerin rekabet glicunu
artirmalar hedeflenmektedir.

Egitmen: Inci BIZIM

|
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INCOTERMS 2020 Teslim Sekilleri

Incoterms 2020 teslim  sekilleri  egitimi,
isletmelerin uluslararasi ticaret sureclerini dogru
anlamasina ve etkin bigcimde yonetmesine destek
olmak amaciyla diuzenlenmektedir. Bu sayede,
ticari islemler sirasinda ortaya cikabilecek
sorunlarin onceden onlenmesi hedeflenmektedir.
Egitimci: Inci BIZIM
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Dis Ticaret

Hedef Pazar Analizi ve Ticari istihbarat Dis Ticaret Operasyon Uzmanligi
Egitimde, katilmcilara kuresel pazarlarda etkili Bir udlkenin ekonomik acidan gucli olmasinda
stratejiler gelistirmeleri icin gerekli araclar bayuk rol uUstlenen dis ticaret hakkinda temel
sunarak, hedef pazar analizi ve ticari istihbarat bilgiler ve yontemler hakkinda bilgi verilmektedir.
konularinda uzmanlasip, dogru kararlar alabilme Bu alanda kariyer hedefi belirleyen katilimcilarin
ve rekabet avantaji saglayabilme becerilerini mesleki yasamlarinda kullanabilecekleri temel
artirmalari saglanmaktadir. bilgiler aktariimaktadir.

Egitmen: Gokhan EROL & Baris YASBALA Egitmen: Gokhan EROL
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Dis Ticaret

Dis Ticaretin Operasyonunda
Maliyet Yonetimi

Bu egitim, katihmcilarin uluslararasi ticaret
operasyonlarinda maliyetleri etkin  bi¢cimde
yonetme becerisi kazanmalarini amac¢lamaktadir.
Gumruk, tasima, depolama ve diger sureclerde
maliyet kontrolu i¢in gerekli stratejiler aktarilarak
sirketlerin rekabet gucunu artirmalarina destek
saglanmaktadir.

Egitmen: Gokhan EROL
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Afrika Pazarina Giris

Egitimde, Afrika Kitasi ile ilgili glincel sosyo-
ekonomik durum ile, ticari firsatlar mercek altina
yatirlimaktadir. Ozellikle yeni pazar arayisinda
olan Turk Uureticilere ve yatirrmcilara, baslangic
asamasinda yol gosterici niteliktedir.

Egitmen: Sedef KARAADAM
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Dis Ticaret

KOBI'ler icin 10 Adimda Ihracat

Egitimde, katihmcilarin uluslararasi ticareti tum
yonleriyle anlamalar ve bir drlin ihrac etmeyi
planlayan girisimcilerin dogru pazarlara ile uygun
alicilara nasil ulasabileceklerini  6grenmeleri
amaclanmaktadir.

Egitmen: Gokhan EROL
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Siurec¢ Yonetimi

EQitimde, sureclerin belirlenmesi, olusturulmasi
ve etkin bicimde yonetilmesine iliskin konularda
katilimcilarin bilgilendirilmesi amaclanmaktadir.
Ayrica, kalite yonetim sistemi basta olmak Utzere
cesitli yonetim sistemlerini uygulamak isteyen
katilimcilara sure¢ yonetimi ve sistem kurulumu
hakkinda kapsamli bilgi sunulmaktadir.

Egitmen: Nuray UCUNCU
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Dis Ticaret

Dis Ticaretin Finansmani ve Alternatif Finansa Erigim

Bu egitimde, dis ticaretin finansmaninda kullanilan temel ve alternatif yontemler hakkinda
kapsamli bilgi edineceksiniz. Ithalatci, ihracatci ve imalatci-ihracatci firmalar; dis ticaretin
finansmaninda kullanilan cesitli Grinleri taniyarak mevcut kredi olanaklariyla bu yontemleri
karsilastirma firsati bulacaklardir. EQitim, firmalarin ihtiyaclarina uygun finansman araclarini
pelirlemelerine ve dis ticaret operasyonlarinda finansal verimliligi artirmalarina katki saglamayi
nedeflemektedir.

Egitmen: Inci BIZIM
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Kurumsallagsma

Aile Sirketlerinde Kurumsallagma

EQitimde, bir isletmenin, faaliyetlerini kisilerin
varligina bagimli olmadan surdurebilmesini ve
gelistirebilmesini saglayan bir yapi olusturulmasi
amaclanmaktadir.  Sirketlerin, patron, lider
yonetici ve onemli personele bagiml olmadan
faaliyetlerini saglikli bir sekilde yuritebilmeleri ve
gelistirebilmeleri hedeflenmektedir.

Egitmen: Varol UNEL

|
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Yeni Nesil Patronlar Akademisi

Egitimde, aile sirketlerinin sonraki kusaga devri
sirasinda yasanan sorunlari en az seviyeye
indirmek amaclanmaktadir. Ayrica yonetimi devir
alacak olan yeni nesil patron adayini surece
hazirlamak hedeflenmektedir.

Egitmen: Varol UNEL
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Dijital Pazarlama

Etkili LinkedIn Kullanimi

Egitimde, katilimcilarin Linkedln platformunu
etkin ve stratejik bir sekilde kullanmalari ve is
hayatinda daha goranur ve etkili olmalari
saglanmaktadir. Katimcilarin is dunyasindaki
rekabetci ortamda One cikmalari ve Kkariyer
firsatlarini maksimize etmeleri hedeflenmektedir.
Egitmen: Baris YASBALA
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Hedef Pazar Analizi ve Dijital Pazarlama

Egitimde, hedef pazar analizi ile dogru ulkelerin
tespiti  ve pazardaki potansiyel alicilara
ulasildiktan sonra dijital pazarlama yontemleri ile
belirlenen stratejiler ile yeni pazarlarda potansiyel
alicilara ulasilmasi hedeflenmektedir.

Egitmen: Gokhan EROL & Baris YASBALA
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Dijital Pazarlama

Yapay Zeka Destekli Hedef Pazar Analizi ve Dijital Pazarlama

Dijitallesme, pandemi etkileri, tedarik zinciri sorunlari ve kiresel rekabet, isletmeler icin sinir
otesi pazarlara erisimi kritik hale getirmistir. Bu egitim, yapay zeka destekli analizlerle uygun
hedef pazarlarin belirlenmesini ve bu pazarlara yonelik etkili dijital pazarlama stratejilerinin
gelistiriimesini amaclamaktadir. Katilimcilar, veri odakli pazar secimi ve dijital kanallar

uzerinden alicilara ulasma yontemlerini 6grenerek kuresel pazarlarda rekabet avantaji elde
edecektir.

Egitmen: Gokhan EROL & Baris YASBALA
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E-Ticaret

E-ihracat Uzmanlig

Egitimde, katilimcilara uluslararasi ticaretteki
onemli konulari anlama, dijital pazarlama
stratejilerini gelistirme ve kuresel pazarlarda
basariyla yer almak icin gereken yetkinlikleri
kazandirma firsati sunulmaktadir.

Egitmen: Serhat ATIK

|
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E-lhracat Uygulamalarsi

Egitim, e-ticaret ve e-ihracat olarak ikiye
bolunmustur. e-Ticaret boluminde girisimcilere
urin yonetimi, satis ve lojistik gibi konularda bilgi
kazandirilmaktadir. E-lhracat bolimiinde ise dis
ticaret ve gumrik alaninda kariyer hedefleyenler
ile islerini globallestirmek isteyenlere yonelik
icerik sunulmaktadir.

Egitmen: Serhat ATIK
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Satis Teknikleri

lhracatcilar icin Satis Teknikleri

Egitim, ihracatcgilara etkili satis teknikleri ve
iletisim becerileri kazandirmayi amaclamaktadir.
Katihmcilar, uluslararasi pazarda rekabet
edebilmek icin gerekli olan temel Dbilgileri
edinerek, satis sureclerini daha etkin bir sekilde
yonetebileceklerdir.

Egitmen: Ufuk OZCELIK
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Temel Satis Teknikleri ve iletisim

Egitim, satis ve pazarlama ile ilgili temel bilgileri
vererek, katilimcilara etkili satis teknikleri ve
iletisim becerileri kazandirmayr amaclamaktadir.
Katihmcilara, gerekli olan temel teorik bilgilerin
yani sira, satis ve pazarlama sureclerini nasil
yonetebilecekleri konusunda yardimci olmaktir.
Egitmen: Ufuk OZCELIK
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Satis Teknikleri

Pazarlamadan Satiga
KOBI'lerde Strateji Olusturma

Egitimde KOBIl'lerin pazarlama ve satis
stratejilerini gelistirmesine yonelik temel konular
ile ornek uygulamalar islenecektir. Katilimcilarin
islerinde kullanabilecekleri stratejiler Gretmesi ve
KOBI'lerin yasadigi sorunlara ¢ozim bulacak bilgi
ve yetkinlikleri kazanmasi hedeflenmektedir.
Egitmen: Ufuk OZCELIK
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Satis Yoneticileri icin Yonetim Kodlari

Egitimde, satis yoOneticilerinin satis yonetimi
becerilerini  gelistirmeleri  amaclanmaktadir.
Katilimcilara etkili iletisim ve motivasyon
yontemleri aktarilirken, ekiplerini daha verimli
sekilde yonetmeleri hedeflenmektedir.

Egitmen: Ufuk OZCELIK
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Satis Teknikleri

Satista 10 Altin Kural

Egitimde, satis sulreclerinde etkili stratejiler
gelistirmek ve mdusteri odakl iletisim ile glven
olusturma becerilerini kazandirmak
amaclanmaktadir. Urlin bilgisi, rekabet analizi ve
zaman Yyonetimi gibi konular ele alinarak,
katilimcilarin satis performanslarini ve musteri
iliskilerini gelistirmeleri hedeflenmektedir.
Egitmen: Ufuk OZCELIK
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Ticari Ingilizce Yazisma Teknikleri

Egitim, ihracat yapmak isteyenler icin
profesyonel ve etkili Ingilizce yazisma becerilerini
gelistirmeye yonelik hazirlanmistir. Katihmcilar,
eQitim sonunda yazili iletisimde daha yetkin hale
gelecektir. Ayrica farkh senaryolar ve kultirler
arasi uyum noktasinda daha etkin olacaklardir.
Egitmen: Ufuk OZCELIK
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Pazarlama ve Marka

Etkili Marka Yolculugu

Egitimde, girisimcilerin ve KOBI'lerin gucli bir
marka olusturarak rekabet avantajl
kazanmalarini ve surdurulebilir  bir buylime
saglamalarini amaclamaktadir.  Katihmcilarin
markalasma surecinin temellerini 6grenerek etkili
bir marka kimligi olusturmasi bu sayede hedef
kitleleriyle gliclu bir bag kurmayi ogrenerek dijital
duinyada markalarini basaril bir sekilde yonetme
becerisini saglayabilmeleri hedeflenmektedir.
Egitmen: Gonca BOZKURT
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Kurumsal Marka Yonetimi

Egitimde, KOBIl'lere ve girisimcilere gicli bir
marka Kkisiligi olusturma, itibar yonetimi ve kriz
yonetimi  konularinda  rehberlik  edilmesi
amaclanmaktadir. Katilimcilar, teorik bilgiler ve
pratik araclarla markalarini sektorlerinde 0on
plana cikaracak stratejileri ogrenirken, dijitalde
marka yonetiminin onemli noktalarina da hakim
olacaklardir.

Egitmen: Gonca BOZKURT
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Dijital D6niisiim

Dijital Donuigiim Yonetimi

Egitimde, isletmelerin dijitallesme sirecini stratejik bir bakis acisiyla nasil yonetebilecegi, veri
odakl kararlarla verimliligi nasil artirabilecegi ve yeni teknolojileri is slreclerine entegre ederek
nasil rekabet avantaji saglayabilecegdi ele alinacaktir. Katilimcilar, Endustri 4.0, yapay zeka, buyuk
veri ve loT gibi teknolojilerin sundugu firsatlar sadece anlamakla kalmayacak, ayni zamanda bu
teknolojileri is streclerinde etkin bir sekilde kullanmayi pratik uygulamalarla deneyimleyecektir.
Egitmen: Yar. Doc. Dr. Seyma BOZKURT UZAN
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Dijital Déniisiim

Yapay Zeka ile Buyiik Veri Analizi

Egitimde, girisimcilerin ve KOBI'lerin gucli bir
marka olusturarak rekabet avantajl
kazanmalarini ve surdurulebilir  bir buylime
saglamalarini amaclamaktadir.  Katihmcilarin
markalasma surecinin temellerini 6grenerek etkili
bir marka kimligi olusturmasi bu sayede hedef
kitleleriyle gliclu bir bag kurmayi ogrenerek dijital
dlinyada markalarini basaril bir sekilde yonetme
becerisini saglayabilmeleri hedeflenmektedir.

Egitmen: Yar. Doc. Dr. Seyma BOZKURT UZAN

|
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Sirketler icin Yapay Zeka

Bu egitim, sirketlerin yapay zeka teknolojilerini
anlayarak operasyonlarinda etkili bicimde
kullanmalarini saglamak amaciyla hazirlanmistir.
Program, teorik bilgiler yerine isletmelerde
uygulanan gercek vyapay zeka orneklerine
odaklanmaktadir.

Egitmen: Yar. Doc. Dr. Seyma BOZKURT UZAN
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Dijital Déniisiim

Yapay Zeka ve Siber Glivenlik

Bu egitim, yapay zeka ve siber glvenligin temel
kavramlarini, tehdit tespiti ve savunma
yaklasimlarini ile yapay zeka destekli siber
guvenlik uygulamalarini  6gretmeyi amaclar.
Katihmcilarin, ornek senaryolar ve pratik
calismalarla edindikleri Dbilgileri is hayatina
tasimalari hedeflenir.

Egitmen: Yar. Doc. Dr. Seyma BOZKURT UZAN
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Yapay Zeka ile Proje Yazim

Bu egitim, yapay zekanin proje yazim sureclerine
nasil entegre edilebilecegini, Al destekli veri
analizi ile dokumantasyon tekniklerini ve proje
onerisi ile raporlama asamalarinda yapay
zekadan nasil vyararlanilabilecegini ogretmeyi
amaclamaktadir. Katilimcilar, proje yazimini
hizlandirmak ve kaliteyi artirmak i¢in Al tabanl
araclarin kullanimini uygulamalarla
deneyimleyecektir.

Egitmen: Yar. Doc. Dr. Seyma BOZKURT UZAN
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Finans ve Mali Yonetim

Mali Tablolar Analizi

Bu egitimin amaci, katilimcilarin bilango ve gelir
tablosu basta olmak lUzere temel mali tablolari
dogru okuma, analiz etme ve yorumlama
becerilerini gelistirmektir. Egitim kapsaminda
dikey—yatay analiz ve oran analizi gibi temel
finansal analiz yontemleri uygulamali olarak ele
alinarak, finansal veriler tGzerinden daha saglikli
ve stratejik karar alma yetkinligi kazandirilmasi
hedeflenmektedir.

Egitmen: Prof. Dr. Serhat YANIK

|
(!) [ kademi
Iecrupe en oanall oFrenme vontemioir

Finans¢i Olmayanlar i¢in Finans

Bu egitimin amaci, finans departmani disinda
gorev yapan calisanlarin finans ve muhasebe
sureclerine iligskin temel bilgi ve farkindaliklarini
artirarak, finansal tablolari daha dogru okuyup
yorumlayabilen ve karar sureclerine katki
saglayan bireyler olmalarini saglamaktir.
Egitmen: Prof. Dr. Serhat YANIK
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Surdurulebilirlik

Dijital Uriin Pasaportu

Bu egitim programinin temel hedefi, Turk ihracatcilarinin 2026 yili itibariyla karsilasacagi en
onemli ticari bariyerlerden biri olan Dijital Uriin Pasaportu (DPP) regiilasyonuna karsi operasyonel
bir glivence olusturmaktir. Inovakademi, otuz bes yillik dis ticaret tecriibesini akademik
uzmanlikla birlestirerek, sanayicilerin en blyuk endiselerinden biri olan AB pazarini kaybetme
riskini ortadan kaldirmayr amaclamaktadir.

Egitmen: Doc. Dr. Senay BALBAY
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Ekip Performansi ve Liderlik Yetkinlikleri

Zaman Yonetimi ve
Ertelemeyi Birakma Stratejileri

Bu egitim, ertelemeyi is performansini etkileyen
bilissel ve duygusal bir davranis oruntusu olarak
ele alir, zaman yonetimini oncelik, planlama ve
dikkat/enerji  yonetimi  Uzerinden yeniden
tanimlar. Katilimcilar, erteleme tetikleyicilerini
fark ederek onceliklendirme, planlama ve igleri
baslatmayi kolaylastiran pratik araclar kazanir.
Egitmen: Dr. Yasemin MANAVBASI
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Takim Rolleri ve
Is Birligi Haritalama

Bu egitim, dogru rol, dogru insan ve dogru
iletisim yaklasimiyla ekip uyelerinin  guclu
yonlerini ve is birligi stillerini gortnur kilarak
takim uyumu ve verimliligi artirir. Envanterler ve
uygulamalarla rol netligi, gorev dagilimi ve ekip
karar surecleri gelistirilir. 4—6 hafta siren hibrit
program, kurum ihtiyaclarina gore uyarlanir.
Egitmen: Dr. Yasemin MANAVBASI
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Ekip Performansi ve Liderlik Yetkinlikleri

Etkili iletisim

Bu egitim, is ortaminda guven temelli iletisim
kurmayi ve catismalari yapici bicimde yonetmeyi
hedefler. Katilimcilar empati, aktif dinleme ve net
ifade becerilerini gelistirerek zor konusmalari
sakin ve ¢cozum odakli sekilde yonetmeyi ogrenir.
Uygulamalarla psikolojik guveni, saygiyi ve is
birligini gtclendiren iletisim araclari kazandirilr.
Egitmen: Dr. Yasemin MANAVBASI
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Kocvari Yaklagimla Etkili Ekip Yonetimi

Bu egitim, kocgvari liderlik yaklasimiyla geri
bildirim  kdltarind  ve  gelisim  odagini
giuclendirerek calisan baghligi ve performansi
artirmayi hedefler. Katilimcilar, etkili geri bildirim
verme ve alma, aktif dinleme, netlik-empati
dengesi ve gelisim konusmalarini yapilandirma
becerileri kazanir. Ekipler ortak bir gelisim dili ile
daha verimli ve keyifli ¢alisir.

Egitmen: Dr. Yasemin MANAVBASI
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Gokhan EROL

A.U. Isletme mezunu EROL, is hayatina Evyap Holding ve Odiil lla¢ firmalarinda devam etmistir. 2002 yilindan bu
yana dis ticaret, hedef pazar analizi, uluslararasi pazarlama ve devlet yardimlari alanlarinda sahip oldugu uzmanhgi,
egitim ve danismanlik calismalari ile sektordeki 30 yillik tecrtibesini paylasmaktadir. 30 yillik deneyimiyle Turkiye
genelinde 30 binden fazla nitelikli Dis Ticaret uzmaninin yetismesine destek vermistir. Kobilere danismanlk yaparak
SWOT analizi ve anayol haritalar olusturmaktadir. "lcinden Dis Ticaret Gecen Sohbetler" seminerleri ile
deneyimlerini Universiteliler ve sektore yeni girmis dinleyicilerle paylasmaktadir. 2010 yilinda fikir babasi ve
koordinatérii oldugu “Dis Ticaret Perileri” projesi basarisiyla ses getirmistir. “Yatirnmcilar Icin Yeni Tesvik

Uygulamalari ve Yatirnm Rehberi” isimli yayimlanmis bir kitabi bulunmaktadir. Inovakademi ekibiyle 2024'te ortak
kitap calismalarini sirdirmektedir.
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Prof. Dr. Serhat YANIK

1991 yilinda Istanbul Universitesi Siyasal Bilgiler Fakiiltesi Kamu Y6netimi Boliimii’'nden mezun olan Prof. Dr. Serhat
Yanik, yiksek lisans ve doktora egitimini Istanbul Universitesi Isletme Bolimi'nde tamamlamistir. Akademik
kariyerine Istanbul Universitesi Siyasal Bilgiler Fakiiltesi'nde baslayan Yanik, 2008—2016 yillari arasinda Docent,
2016 yilindan bu yana ise Profesor olarak gorevini surdirmektedir. Muhasebe, finans, denetim ve sigortacilik
alanlarinda cok sayida Universite ve kurumda dersler ve egitimler vermekte; ulusal ve uluslararasi dizeyde
yayimlanmis akademik calismalari bulunmaktadir. Ayni zamanda Istanbul Universitesi Kitlesel Fonlama Uygulama
ve Arastirma Merkezi Mudirlugl ile Tirkiye Muhasebe Uzmanlari Dernegi Yonetim Kurulu Uyeligi gorevlerini
yurutmektedir. Akademik ¢alismalarinin yani sira finans sektorlinde de aktif gorevler Gstlenen Prof. Dr. Yanik; ¢cesitli
sirketlerde bagimsiz yonetim kurulu tyeliklerinde bulunmus olup halen ICBC Turkey Bank A.S."de Bagimsiz Yonetim
Kurulu Uyesi olarak gorev yapmaktadir. Serbest Muhasebeci Mali Miisavir (SMMM) ve Bagimsiz Denetci belgelerine
sahiptir.
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Doc. Dr. Senay BALBAY

Dog. Dr. Senay Balbay, lisans egitimini Eskisehir Osmangazi Universitesi Kimya Miihendisligi Boliimiinde, yiiksek
lisansini Pamukkale Universitesi Cevre Miihendisligi Bolimiinde, doktorasini ise Bilecik Seyh Edebali Universitesi ve
Anadolu Universitesi ortak programinda tamamlamistir. Akademik kariyeri 6ncesinde otomotiv yan sanayinde ve
o0zel sektorde deneyim kazanmistir. Halen Endustriyel Sirduaralebilirlik Anabilim Dali Baskani olarak gorev
yapmakta; Karbon ve Su Ayak lzi, Yasam Donglisti Analizi ve Yesil Mutabakat alanlarinda dersler vermektedir.
Calismalari surdurtlebilirlik, geri donisim ve hidrojen depolama teknolojilerine odaklanmakta olup, atik lastiklerin
geri kazanimina yonelik patent sahibidir. TUBITAK ve BAP projelerinde goérev almis, uluslararasi dergilerde
yayimlanmis calismalari bulunmaktadir.
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Yar. Do¢. Dr. Seyma BOZKURT UZAN

Dr. Ogr. Uyesi Seyma Bozkurt Uzan, Istanbul
Beykent Universitesi Yazihlm  Mihendisligi
ogretim uyesi olup yapay zeka, veri bilimi ve cok
kriterli karar verme alanlarinda uzmandir.
Uluslararasi projelerde yer almis, dikey tarim ve
DeepTech egitimleriyle strdurulebilir cozimler ve
ileri teknoloji yetkinlikleri gelistirmektedir.
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Dr. Yasemin MANAVBASI

Dr. Yasemin Manavbasi, ICF akredite ACC Ust
Dizey Yonetici Kogu, egitmen ve egitim
tasarimcisidir. Beyin temelli kisilik ve liderlik
gelisimi programlari sunar. ODTU mezunu,
Avusturya'da doktora calismalan yapmis ve
uluslararasi projelerde gorev almistir. Stres
yonetimi, odaklanma ve verimlilik alanlarinda
egitim verir; Primordial Sound Meditasyonu
ogretmeni ve muzisyendir.
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Inci BIZIM

U.U. Matematik mezunu ve Isik Universitesi MBA
yapmis olan BIZIM, 1991'de Emlak Bankasi'nda
basladigi bankacilik kariyerini Ko¢ Bank, Yapi
Kredi ve Akbank'ta surdurmustur. Kambiyo
Uzmani, Dis Islemler ve Trade Finance Yoneticisi

olarak gorev yapmistir. 33 yillik deneyimiyle dis
ticaret ve satis konusunda egitimler vermektedir.
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Sedef KARAADAM

Saint Michel Fransiz Lisesini 1989 yilinda
bitirmis olan KARAADAM, ITU Cevre Mihendisligi
ve ardindan Bogazici Universitesi Turizm
Isletmeciligi bolimi 1998 mezunudur. Sirasiyla
Arkas Lloyd Triestino Line Satis temsilciligi (Bati
Afrika hatti), CMA-CGM Fransiz Hatti, Bati Afrika
Ticari Mudurlugu gorevlerinde bulunmustur.
Halen tecriibelerini Inovakademi biinyesinde
paylasmaktadir.
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Baris YASBALA

TEMA Vakfi, Greenpeace, TOG Vakfi gibi bircok
sivil  toplum  kurulusunda gonulli olarak
calismaktadir. Marmara Universitesi Almanca
Isletme  Enformatigi  Bolimiinden  mezun
olmustur. Markalarin dijital dunyada dogru
sekilde yer almasi icin sirketlere ve Universitelere
sosyal medya ve LinkedIn egitimleri vermektedir.
Dijital is gelistirme alaninda uzmanlasan Baris
Yasbala, Ihracatta dijital pazarlama ve vyeni
musteriler bulma alaninda da danismanlik
yapmaya devam etmektedir.
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Serhat ATIK

Lise egitimini web tasarimi, universite egitimini
ise bilgisayar programciligi alaninda
tamamlamistir. Halen Medya lletisimi bolimi
lisans programina devam etmektedir. 2013
yilinda e-ticaret kariyerine baslamistir ve 2015
yilindan itibaren e-ticaret yoneticiligi yapmaya
baslamistir. Sektorel deneyimlerinden, bilgi
birikiminden ve aldigi egitimlerden yola cikarak,
sektorel tecrubelerini paylasmak icin egitmenlik
kariyerine adim atmistir.
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Ufuk OZGELIK

TED Ankara

Koleji'nin ardindan Hacettepe Universitesi

Ingiliz Dili ve Edebiyati ile Anadolu Universitesi Adalet
Bolimi'nid tamamlamistir. Coca-Cola, G2M ve Ulker'de

bolge yonetici
REHAU, Esen
olarak gorev a

igi yapmis; 2003'ten sonra insaat sektortinde
pen ve Termodinamik Pencere'de yonetici

mistir.

2009-2014 arasinda Libya HB Group'ta Is Gelistirme
Mudurd olarak c¢alismis, Turkiye'de satis direktorlugu ve
pazar arastirmasi danismanligi gorevlerinde bulunmustur.
Satis ve ekip yonetimi alanlarinda uzmanlasmistir.
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Varol UNEL

Saint Benoit Fransiz Erkek Lisesi'nin ardindan
Bogazici Universitesi Isletme Bdlimi'nden
mezun olmustur. Universite yillarindan itibaren
Unimetal (Unifree) Duty Free Isletmeciligi A.S.'de
cesitli gorevlerde bulunmustur. ABD'de Purdue
Universitesi'nde isletme alaninda yiiksek lisans
yapmis; daha sonra Pak Gida (Pakmaya) Dis
Ticaret A.S.’de lhracat Bolge Miduri olarak
gorev almistir. 2000 yilindan itibaren kendi isini
kurarak dis ticaret alaninda c¢alismalarini
surdurmektedir.
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Gonca BOZKURT

Dr. Bozkurt, Gazi Universitesi Isletme lisansinin ardindan
Marka YoOnetimi yuksek lisansini ve Dijital Pazarlama
odakl doktorasini tamamlamistir. Dijital pazarlama ve
sosyal medya Uzerine akademik calismalar yaparak
makale ve kitap bolumleri yazmistir. Avrupa Birligi
projelerinde egitmen ve mentor olarak gorev almistir.
Girisimci ve KOBI'lere dijital pazarlama, marka yonetimi ve
e-ticaret konularinda egitim ve danismanlik sunmaktadir.
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Nuray UGUNCU

Nuray Uctinci, 2006’da Uludag Universitesi Cevre
Muhendisligi Bolimunden mezun olmustur.
Cevre, kalite ve is sagligi yonetim sistemleri ile
otomotiv sektoru alanlarinda danismanlik ve
egitim hizmetleri vermektedir. Is sagligi giivenligi
musavirligi ve bas denetgilik yapmistir. Cesitli
sektorlere danismanlik sunmakta ve
Inovakademi ile bircok kurulusta egitimler
vermeye devam etmektedir.
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Bizimle
lletisime Gegin

info@inovakademi.com
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